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INTRODUCCION Y OBJETIVOS

LA EMPRESA
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EMPRESA FAMILIAR
• Más de 40 años en el mercado. 
• Nos dedicamos a la comercialización y exportación de café arabica y 

robusta a mercados nacionales e internacionales.
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QUE QUEREMOS?
• Trabajamos por más de 40 años 

con productores ecuatorianos, 
destacando la trazabilidad en
nuestros productos.

• Nuestro objetivo es mejorar la 
calidad de vida de nuestros 
productores, pagando precio 
justo por su cosecha.

• Capacitamos constantemente a 
toda la cadena de valor.
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EXPORTACIONES
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MERCADO DE CAFE

EL MERCADO
CHILENO



IDENTIFICACION Y OFERTA

FERIA FOOD AND SERVICE
Apoyo de PROECUADOR
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ANALISIS DE PRECIOS
Mercadeo y competencias

RELACION COMERCIAL
B2B - VISITAS

EXPORTACION
Apoyo comercial

MERCADO
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Chile se posiciona entre los tres mayores consumidores de café en América 
Latina

ESTADISTICAS

• 2023 generó 119.3 
millones de dólares

• se espera un 
crecimiento del 1.7% 
para el 2025.

CONSUMO POTENCIAL

CAFÉ EN CHILE

• Mayor consumo de
café tostado y molido.

• El consumo es de 0.4 
tazas per cápita al día

• Se espera un
crecimiento del 7,60% 
durante 2024-2032.

FUENTE: Statista Market Insights
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Entre Mayo 2023 y Mayo 2024

las importaciones tuvieron un

incremento de $4,11M ( 185% )

desde $2,22M a $6,33M.

CAFÉ EN CHILE

FUENTE: Observatorio de Complejidad Económica (OEC)





ndavila@cafecom.ec
+59342259730
www.cafecom.ec

CONTACTO

Nicole Dávila
GERENTE
COMERCIAL
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GRACIAS
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